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Resumen. El análisis del sector exterior de la economía española pone de 
manifiesto la importancia que las exportaciones e importaciones tienen para la 
economía española. Los aspectos generales que tratamos en este trabajo son 
diversos, pero todos con el mismo fin de conocer la incidencia que tienen los 
sectores y productos exportados  e importados en nuestra economía. Asimismo, 
veremos cuáles son los sectores económicos más competitivos, además de 
conocer el peso de las exportaciones de España en relación a otros países 
(cuota de exportación), el precio relativo de los productos frente al resto del 
mundo (competitividad-precio) y la disminución de los Costes Laborales 
Unitarios (CLU) en España. Todo esto para finalizar, identificando cuales son los 
sectores claves de la economía española en el año 2010 con el análisis 
multisectorial y su incidencia en el índice de comercio intraindustrial, con el fin 
de analizar a fondo el sector exterior de la economía española y la importancia 
de sus sectores productivos. No obstante, aunque seguimos en una actualidad 
económica fruto de la crisis que ha atrapado a España desde hace casi 10 años, 
podemos observar en nuestro análisis que existe un conjunto de ámbitos que 
predicen que la economía está sufriendo ligeros cambios que harán favorable su 
evolución, así como la evolución de su sector exterior, gracias al continuo 
aumento de las exportaciones.  

 

Summary. The analysis of the external sector of the Spanish economy highlights 
the importance of exports and imports have for the Spanish economy. The 
general aspects discussed in this work are diverse, but all with the same order to 
know the incidence of the sectors and products exported and imported into our 
economy. Also, see what the most competitive economic sectors, in addition to 
knowing the weight of exports from Spain in relation to other countries (export 
quota), the relative price of products from the rest of the world (price 
competitiveness) and decrease in unit labor costs (ULC) in Spain. All this to end, 
identifying which are the key sectors of the Spanish economy in 2010 with the 
multi-sectoral analysis and its impact on the index of IIT, in order to fully analyze 
the external sector of the Spanish economy and the importance of its productive 
sectors. However, although we are still in an economic news result of the crisis 
that has gripped Spain for almost 10 years, we can observe in our analysis that 
there is a set of fields that predict that the economy is suffering slight changes 
that will favor their evolution, and the evolution of its foreign trade thanks to 
continuous increase in exports. 

 

 

 

 

 

 

 



 

5 
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1. INTRODUCCIÓN. 

El presente trabajo realizamos un análisis del sector exterior de la economía 
española, centrándonos en el estudio de los intercambios de bienes y servicios 
de España con el resto del mundo. Comenzamos con un punto de vista, en 
principio general, del sector en su conjunto, para luego abordarlo desde una 
perspectiva sectorial con la idea de identificar cuáles son las ramas a destacar 
en el comercio exterior de nuestro país. El periodo de estudio abarca desde el 
año 1990 hasta el año 2015, analizando año por año su evolución en el tiempo, 
tanto en los momentos de recesión como de expansión económica, con el fin de 
comprobar cómo repercute a la economía y a la sociedad española. 

El trabajo pretende adaptar la información obtenida a la realidad en la que 
vivimos, haciendo énfasis a la importancia de las exportaciones e importaciones 
en España, las cuales ocupan un amplio porcentaje del PIB. Por tanto se va a 
atender, a continuación, a la gran implicación de éstas en el desarrollo de la 
economía española. 

El objetivo general de este trabajo, por tanto, es valorar la importancia que para 
la economía española tiene su sector exterior y más concretamente, identificar a 
aquellos sectores cuyas exportaciones suponen un mayor impacto en la 
economía de nuestro país. 

Para delimitar el objetivo que persigue éste trabajo, se va a analizar cómo es 
España en el exterior, cuál es su déficit, así como cuáles son los principales 
mercados con otros países, incluyendo las exportaciones e importaciones de 
bienes y servicios en porcentaje del PIB y la división por sectores. 

La metodología utilizada pretende ofrecer un conjunto de indicadores 
estadísticos que pongan de manifiesto el intenso proceso de internacionalización 
vivido por la economía española, para lo que nos ayudará el análisis de los 
principales ratios de medición del comportamiento del comercio exterior.  

Entre estos indicadores destacamos: la tasa de apertura, que mide los flujos 
comerciales de un país; la tasa de cobertura, que muestra si hay déficit o 
superávit; la propensión a exportar, esto es, qué porcentaje del PIB del país se 
destina a la exportación; la ventaja comparativa, que mide en qué medida un 
sector tiene una alta cobertura en comparación con el comercio que realiza 
dividido por sectores de producción. Los tres primeros ratios han sido 
comparados con la Unión Europea, y el último con Francia, Alemania e Italia.  

Dentro del enfoque cuantitativo, se analiza la cuota de exportación de España, 
así como la comparativa con la de la Unión Europea, además de las 
exportaciones que nuestro país realiza a grandes países como Alemania, 
Francia e Italia.  

Este trabajo, además profundiza en el Análisis de la competitividad de las 
exportaciones españolas. La competitividad- precio, es un apartado importante 
para este estudio ya que incluye la importancia que tiene el tipo de cambio 
efectivo real, la tendencia de la competitividad- precio frente a la zona euro y a 
la OCDE. Para determinar la capacidad que tiene un determinado producto de 
competir con éxito en los mercados, analizamos el ITC, Índice de Tendencia de 
Competitividad, que se calcula a partir de los precios relativos y de un índice del 
tipo de cambio del euro. Los precios empleados son los del IPC, y los IVUS, que 
son los índices de valor unitario del comercio exterior. Otro apartado que destaca 
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nuestro trabajo para hacer un análisis de la competitividad son los Costes 
Laborales Unitarios (CLU). 

Otra cuestión relevante que se recoge en este trabajo es la realización de un 
análisis multisectorial, que identificará los sectores claves de la economía 
española según Ramussen a partir de las tablas input-output, utilizando la 
metodología de Leontief. La clasificación se hará mediante los BL (Backward 
linkages) y los FL (Forward linkages), tanto ponderados con la demanda final 
como sin ponderar, para impedir que posibles sectores claves se queden fuera 
o que sectores insignificantes se incluyan, para los sectores económicos del año 
2010, con una posterior comparación, con los datos obtenidos mediante el 
mismo análisis, para el año 1995.  Dentro de este apartado destacaremos, el 
Índice de Comercio Intraindustrial (ICI) que mide las exportaciones e 
importaciones que hace un sector cuando comercian distintas variedades de 
productos que pertenecen a la misma industria.  

Y por último, nos cabe destacar la especialización de los sectores de producción 
en el comercio internacional en el año 2010. Para ello, hemos utilizado la teoría 
de David Ricardo (1817), que argumenta que cada país se especializara en 
aquello que mejor sabe hacer, en lo que tenga mayores recursos a su alcance 
para beneficiarse de ello ya que puede llegar a producir más cantidad que si 
produce algo en lo que escasea de recursos. Esto llega a la conclusión de que 
el comercio internacional entre países es posible gracias a la diferencia de 
productividad del trabajo de cada país. Para hacer este análisis, hemos utilizado 
los datos de la ventaja comparativa que anteriormente obtuvimos para el año 
2010, quedándonos con aquellos sectores que registren importaciones y 
exportaciones, para ver cómo le afecta estos sectores a la demanda externa o 
interna sean sectores claves de la economía española o no.  

Las fuentes utilizadas para la realización de este trabajo son el informe de 
ñLuces y Sombras de la Competitividad exterior de Españaò de la Caixa 
(2008) y de la revista de estudios regionales (NÜ88) ñSectores clave de la 
economía Andaluza a partir de la matriz de contabilidad social regional para 
el año 2000ò de M. Cardenete, Patricia Fuentes y C. Polo (2010) y los datos 
para su elaboración se han obtenido del INE, Banco de España, Banco Mundial, 
Datacomex, Eurostat, Wiod, Organización Mundial del Comercio, Ministerio de 
Economía y Competitividad, y por último de Ameco.  

Todos los datos de España han sido comparados con su entorno, con países 
como Alemania, Francia, Italia, o con la Zona Euro y la Unión Europea en su 
conjunto.  

La estructura del trabajo es la siguiente, a continuación hacemos una evolución 
de la economía española, para después centrarnos en su sector exterior, en 
tercer lugar, introducimos los principales ratios de medición del comportamiento 
exterior y la ventaja comparativa, para desembocar en el análisis multisectorial y 
ver cuáles son los sectores claves de la economía española en 2010, así como 
en cuáles de ellos se especializa. Finalmente y tras el análisis realizado, hemos 
obtenido unas conclusiones que nos han sido de gran utilidad para comprender 
el tema a analizar.  
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2. EVOLUCIÓN DE LA ECONOMÍA ESPAÑOLA. 

España tuvo un proceso de postguerra y de autarquía desde 1939 hasta 1959, 
donde se acabó la Guerra Civil liderada por el general Franco, donde el 
panorama comercial del país era desolador, ya que se buscaba la 
autosuficiencia. Fue más tarde, en los años cincuenta donde el crecimiento 
económico fue mejorando gracias a la liberación del comercio. Esto llevó a un 
posterior crecimiento y expansión, desde el año 1959 hasta el 1973, gracias al 
plan de estabilización que supuso una liberalización de la economía y abrir a las 
empresas al exterior. En estos años, la industria gano importancia en nuestro 
país, así como en el sector terciario. Pero en los años desde 1973 hasta 1886, 
España entra en crisis y en cambios estructurales, debido a la Crisis del Petróleo 
y a los cambios políticos sucedidos. En 1978 se elabora la Constitución donde 
se proclama una monarquía parlamentaria. Pero aun así, los datos dicen que el 
país está en depresión. Más tarde, en 1986, se destaca la entrada de España en 
la Comunidad Económica Europea (CEE), que fortaleció y aceleró el impulso 
económico. La fase expansiva fue desde 1995 hasta 2007, donde en 2002 se 
instaura el euro como moneda oficial. Pero en 2007 estalla la burbuja inmobiliaria 
y entramos en crisis económica global. A principios de la década de los ochenta 
apareció la burbuja inmobiliaria, seguido de la Bear Trap1, lo que hizo que se 
produjera el aumento de precios de una manera espectacular, hasta que este 
crecimiento paró y en 2007 estos se situaron en negativo, lo que hizo estallar la 
burbuja inmobiliaria. Esta burbuja en España es debido al mercado de bienes 
inmuebles, ya que existió una burbuja especulativa. Esta crisis duró hasta el año 
2014, que España empezó a mostrar un crecimiento económico.   

La economía española se sitúa en el quinto lugar, según su tamaño, en la Unión 
Europea y a nivel mundial la decimotercera, en términos nominales. En la 
actualidad (2016), es uno de los países de la Unión Europea con unas 
expectativas en positivo hacia el crecimiento económico. 

El año 2014 viene marcado por una serie de sucesos cuyas repercusiones se 
reflejan en su avance, afectando a la evolución económica y política de nuestro 
país. Primero con la caída del precio del petróleo, que terminó dicho año con 
precios por debajo de 50 dólares el barril; seguido por la crisis económica de 
Rusia, que provocó sanciones comerciales y financieras a la Unión Europea; a 
lo que se suma las diferentes políticas monetarias de los principales bancos 
centrales tuvieron drásticos sucesos en los mercados de divisas y de capitales; 
y finalmente, lo sucedido en Grecia, que fue el complejo caso de negociación 
con el FMI y el Eurogrupo.  

Analizando el contexto que muestra la figura 2.1 podemos observar que la 
economía española ha registrado un crecimiento a partir del año 2014.  

                                                           
1 La trampa del oso o las bear trap, son conocidas como una caída en el precio de las 
acciones.  
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Figura 2.1. Evolución de la tasa de crecimiento del PIB para España y la Zona Euro (% 
anual). 

 

Fuente: elaboración propia a partir de INE y Banco de España. 

 

En el año 1993, el crecimiento del PIB se sitúa en negativo, por la recesión que 
se instaló en España, dando lugar a un desempleo del 16% al 24% por motivo 
del estallido de la burbuja inmobiliaria a principios de los 90 en Japón y agravada 
por los precios del petróleo que afectaron a la inflación. Poco a poco, nuestro 
país se fue recuperando en cuanto a su crecimiento, con un momento de 
expansión a principios del año 1997, donde tuvo consecuencia el boom 
inmobiliario, hasta que en 2007 vuelve a producirse una recesión económica, la 
cual genera la crisis. Es en 2009, donde el crecimiento del PIB se sitúa con 
puntos muy negativos, que dentro de la década de los 2000 ha sido el nivel más 
bajo recogido, sin embargo esto no solo afectó a España, sino que la Zona Euro 
también se vio repercutida.  Los sucesos que marcaron estos años fueron el final 
de la burbuja inmobiliaria acompañado de la crisis financiera de 2010 más el 
consiguiente aumento del desempleo en España. En la actualidad, nuestro país 
está saliendo de esa caída, ya que en el año 2014 su crecimiento fue de más de 
un 1%, habiendo aumentado en el año 2015 a un 3,2%. 

Según los datos que hemos comentado, el PIB español ha aumentado en los 
últimos años.  

A continuación, en el marco de la evolución de la economía española nos vamos 
a centrar en la evolución del empleo, para lo que mostramos la figura 2.2. 

Uno de los hitos que propician la evolución del empleo en nuestro país es el 
número de incorporaciones que se han producido en los últimos años en 
mercado laboral. 

Éstas fueron aumentando desde el año 2001,  luego pasaron a estabilizarse en 
el año 2008, y tuvieron una caída en el periodo de 2012-2015 como 
consecuencia de la crisis económica. Por lo que podemos decir que en el 
presente que vivimos, la evolución del empleo en España se ha visto afectado 
con un crecimiento mucho más lento que en los anteriores periodos por la 
continua recesión económica.  

 

-5

-3

-1

1

3

5
P

O
R

C
E

N
T

A
JE

AÑOS

ESPAÑA ZONA EURO



 

9 
 

ANÁLISIS DEL SECTOR EXTERIOR DE LA ECONOMÍA ESPAÑOLA 

Figura 2.2. Evolución del empleo en España medido en millones de personas. 

 

Fuente: Elaboración propia a partir del INE. 

El número de incorporaciones en el mercado laboral es lo que define que haya 
o no desempleo en España, y existen dos formas de medir el número de 
personas desempleadas. Una medición se puede hacer con el número total de 
población activa  (Encuesta de Población Activa [EPA]), que son aquellas 
personas que están en edad laboral (16 a 65 años) y se encuentran trabajando, 
otra medición se puede hacer con el número de personas que están a la busca 
de un empleo, y por tanto, inscritos en las oficinas de empleo. 

Los distintos factores que han propiciado el aumento de incorporaciones al 
mercado laboral en los últimos años ha sido la entrada de miembros de la unidad 
familiar para poder hacer frente al desempleo. Aquí nos referimos a  la 
incorporación de la figura femenina al mercado laboral. También, echando una 
vista atrás, podemos aludir a aquellos años de bonanza económica que 
repercutieron en el mercado laboral con la incipiente oferta de empleo para los 
sectores beneficiados por el Boom Inmobiliario, provocando una incorporación 
masiva al mercado laboral. 

Se observa en la figura 2.2 una tendencia creciente de ocupados desde el año 
1993 al 2007, viéndose ese año afectado por un descenso debido a la crisis 
financiera, influyendo más sobre el género masculino. A partir del año 2008, no 
podemos decir que este descenso se haya pronunciado aún más, sino que 
genera pequeñas subidas y bajadas debido a la variación del PIB.  

El año 2015 se cerró con un total de 17.866,05 millones de ocupados, el mayor 
incremento desde el 2007, aunque coincide con el descenso de la población 
activa.  

La crisis producida en el sector de la construcción ha hecho que el número de 
aquellas personas que están en edad de trabajar y que no realizan ninguna 
actividad laboral remunerada, descienda a partir del año 2011, siendo la mayor 
caída por sector de actividad. 

Históricamente, hemos tenido unos datos muy elevados de desempleo como fue 
en las épocas de 1991-1994 y la actual, iniciada alrededor de 2007 llegando a 
puntos más bajos en 2013, teniendo época de bonanza económica, entre el año 
2001 y 2007 donde se registran los datos más bajos analizados. 
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Desde el inicio de la crisis económica en 2007, con el estallido de la burbuja 
inmobiliaria, España se llega a convertir en el país donde más ha aumentado el 
desempleo con diferencia al resto de países de la UE, lo que quiere decir que 
tenemos una tasa de paro más sensible ante cambios. 

Los grandes datos del número de parados son debido al desempleo estructural, 
que no disminuye con simples medidas de ajuste económico, y que nos hace 
darnos cuenta de que el desempleo nunca ha descendido por debajo de los 
1.856 millones de personas paradas registrados en 2007.  

No solo el sector de la construcción afecta a España sino que el turismo también 
es una actividad de importante peso, que hace que aumente el desempleo en 
épocas donde el turismo baja.  

Después de haber sufrido grandes recesiones, el empleo aumenta para todos 
los grupos de edad y para ambos sexos, por esto hacemos remisión  a la 
Encuesta de Población Activa del INE, basada en el primer cuatrimestre del año 
2016 que determina una bajada del desempleo en España a 4.791.400 de 
personas. 

 

 

3. SECTOR EXTERIOR DE LA ECONOMÍA ESPAÑOLA. 

Para introducirnos en el sector exterior de la economía española, nos vamos a 
detener en explicar la balanza de pagos. Ésta recoge todas las transacciones 
monetarias realizadas entre un cierto país con el resto del mundo en un periodo 
de tiempo determinado, dicho de otra forma, registra los pagos y cobros 
procedentes de las importaciones y exportaciones de bienes tangibles por lo que, 
en lo que al sector exterior respecta, es de gran importancia. 

La balanza de pagos es compuesta por la cuenta corriente, la cuenta de capital 
y  la cuenta financiera, que  al sumarlas pueden dar dos resultados. Por una 
parte, el resultado que podría darse es déficit de la balanza de pagos (déficit 
exterior), que tiene lugar cuando la balanza de pagos es negativa, suponiendo 
que el país en cuestión tiene una insuficiencia de financiación, donde los 
ingresos procedentes del exterior son inferiores a los pagos que realiza. Por otra 
parte, hablamos cuando se da el caso contrario, esto es, cuando un país tiene 
capacidad de financiación, lo que se denomina como superávit de la balanza de 
pagos.  

En nuestro análisis vamos a centrarnos en la evolución que viene llevando el 
déficit exterior en nuestro país, que, según podemos comprobar en la figura 3.1, 
ha  ido disminuyendo. 
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Figura 3.1. Variaci·n del d®ficit de Espa¶a en millones de ú. 

 

Fuente: Elaboración propia a partir del INE. 

 

Vemos en la figura 3.1 que a mediados de los 90, el saldo comercial de bienes y 
servicios, se encontraba más o menos en equilibrio, ya que se exportaba lo 
mismo que se importaba, pero fue a partir del año 2005 cuando el déficit español 
empezó a subir, hasta llegar al año 2007 donde obtuvo una subida máxima, con 
un déficit entorno al 6% del PIB, lo que se traduce a 154 millones de euros. Se 
trató del mayor déficit del mundo después de Estados Unidos. Esto llegó a 
preocupar, porque primero, se puede producir una pérdida de competitividad 
exterior de la economía, y posteriormente, el cómo financiarlo. En los años 
siguientes, el déficit español descendió hasta situarse en 2013 con un saldo de 
106 millones de euros en negativo.  

Más adelante, en nuestro informe analizaremos la competitividad exterior 
presentando una de las medidas más utilizadas: la cuota de exportación y la 
cuota de mercado de bienes y servicios. Lo que se verá como ha disminuido en 
los últimos años.  

Otra cuestión de gran relevancia que está dentro del ámbito del sector exterior 
de la economía española  son las exportaciones de bienes y servicios que se 
generan en nuestro país, las cuales repercuten en el PIB. Esto lo vemos en la 
figura 3.2. 

Figura 3.2. Exportaciones de bienes y servicios de España, Italia, Alemania y Francia (% 
del PIB). 

 

Fuente: Elaboración propia a partir del Banco Mundial. 
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Esta figura 3.2 nos conduce a que desde 1990, en España, las exportaciones de 
bienes y servicios han ido aumentando, hasta alcanzar su nivel máximo en 2014, 
con un 32% en exportaciones respecto al PIB. Alemania, supera en 
exportaciones a partir del año 1999 a Francia, Italia y España, teniendo el 
máximo en un 45% del PIB, mientras que las españolas en un 22%. Hasta 2005, 
Italia se encontraba por debajo de España, pero a partir de ahí se igualó con 
Francia también.  

En un mismo plano, a continuación hacemos la comparación de España, la Zona 
Euro y la Unión Europea en la figura 3.3, que pronuncia los siguientes resultados: 

Figura 3.3. Exportación de bienes y servicios de España, la Zona Euro y la Unión Europea  
(% del PIB). 

 

Fuente: Elaboración propia a partir del Banco Mundial. 

 

Tanto las exportaciones de bienes y servicios de la Zona Euro como la de la 
Unión Europea, aumentaron a principios de los 2000, manteniéndose hasta el 
2008, al igual que España, debido a la crisis económica sufrida.  

España fue uno de los países que más ha crecido en cuanto a exportaciones 
situándose con valores muy próximos tanto a las de la Zona Euro como a las de 
la Unión Europea. No obstante el sector de servicios representa la mayor parte 
del valor añadido de España y del empleo de las economías desarrolladas.  

Hay que destacar que la liberalización del comercio de servicios no turísticos fue 
posterior a la comercialización de bienes. Esta clase de mercado nos dice que 
no es lo mismo exportar ñsol y playaò que servicios de consultor²a. Fue en la 
Ronda de Uruguay, iniciada en 1986 y finalizada en 1993, cuando se decidió 
incorporar este sector en las negociaciones multilaterales sobre acuerdos 
comerciales. En el marco de la Unión Europea, el parlamento europeo y el 
Consejo aprobaron en 2006 la directiva 2006/123/CE relativa a los servicios en 
el mercado interior, cuyo objetivo fue eliminar los obstáculos al mercado de 
servicios en la Unión Europea mediante: 

- La simplificación de los procedimientos administrativos para los 
prestatarios de servicios. 

- El refuerzo de los derechos de los consumidores y empresas destinatarios 
de los servicios. 
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- El fomento de la cooperación entre los países de la UE. 

El Estado Español la transpuso en la Ley 17/2009, de 23 de noviembre, sobre el 
libre acceso a las actividades de servicio y su ejercicio. 

Es la figura 3.4  la que, en relación a lo anterior nos muestra las exportaciones 
de servicios realizadas por España. 

Figura 3.4. Comercio de servicios realizados por España, Alemania, Italia y Francia (% del 
PIB). 

 

Fuente: Elaboración propia a partir del Banco Mundial. 

 

En España, la exportación de servicios tradicionales sigue siendo relativamente 
alta, dado a la ventaja comparativa que tiene nuestro país en este sector.  

En otros informes, España, solo se sitúa por detrás de Portugal, Grecia y 
Dinamarca, debido a la importancia de las exportaciones tradicionales.  

Ahora bien, en países como Francia, donde el turismo también es muy 
importante, las exportaciones de servicios no tradicionales son algo mayor. En 
el promedio de los últimos años, las exportaciones de estos servicios han ido 
subiendo hasta encontrarse en un 14% del PIB, aunque aún no han superado a 
las exportaciones de 2012, que conseguían un 16% del total del PIB español. 
Francia y Alemania aumentaron sus exportaciones en época de crisis financiera, 
mientras que España las bajó. 

Pero, ¿Qué es lo que exporta España? Veamos en la figura 3.5 la respuesta: 

El principal sector que exporta España en el año 2015 son vehículos 
automóviles, seguido del sector de frutas y hortalizas, y del textil. En general, las 
exportaciones españolas de mercancías son básicamente manufacturas 
(automóvil, bienes de equipo o bienes de consumo). 
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Figura 3.5. Crecimiento de las exportaciones españolas por sectores, desde el año 2014 al 
2015. 

 

Fuente: Elaboración propia a partir de Datacomex. 

El sector que más caída ha experimentado de un año a otro ha sido el de los 
productos energéticos (2), donde se encuentra el carbón, petróleo y derivados, 
gas y corriente eléctrica, con un 27% menos. Otro gran descenso se ha 
producido en el sector de otras mercancías (9), el cual incluye los conjuntos 
industriales, la industria de la madera o mercancías de montaje del automóvil. 

Hay que destacar el sector de la siderurgia, que se ve afectado por la entrada de 
España a la Unión Europea y por la posterior liberalización de los mercados y 
empresas.  

En cambio, un sector que sigue creciendo es el del automóvil (6), que con 
respecto a marzo del 2014 ha tenido una facturaci·n de 4.000 millones de ú. Otro 
crecimiento a destacar son los bienes de equipo (5), donde se incluye la 
maquinaria industrial, material de transporte, equipos de telecomunicaciones o 
aparatos eléctricos, que se destinan a países como Arabia Saudí, Malasia o 
Francia.  

Gracias a la información proporcionada por el CESCE2, hemos visto que hay 
algunos sectores como la industria automovilística, la industria textil o el aceite 
entre otras, que tienen una perspectiva positiva a la hora de la exportación. En 
contraposición, hay otros con perspectiva negativa, en los cuales incluye la 
energía eólica, el sector lácteo y la fabricación de muebles de hogar.  

 

 

 

 

 

                                                           
2 Compañía Española de Seguros a la Exportación.  
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3.1. Ranking de los principales productos exportados/ importados. 

Ahora podemos ver cuáles son los principales productos exportados o 
importados por España en el año 2015 (vid. Cuadro 3.1 y 3.2). 

Cuadro 3.1. Principales productos exportados por España al resto del mundo en miles de 
euros. 

SECTOR RAMA DE ACTIVIDAD IMPORTE 

1 VEHÍCULOS AUTOMÓVILES 44.829.375,63 

2 MÁQUINAS Y APARATOS 
MECÁNICOS 

20.042.557,22 

3 APARATOS Y MATERIAL 
ELÉCTRICO 

14.193.088,33 

4 COMBUSTIBLES, ACEITE 
MINERAL 

12.526.368,18 

5 PRODUCTOS 
FARMACÉUTICOS 

10.232.890,15 

6 MAT. PLÁSTICAS 9.784.154,95 

7 FRUTAS 8.147.140,15 

8 FUNDICIÓN, HIERRO Y ACERO 6.298.483,70 

9 PRENDAS DE VESTIR, NO DE 
PUNTO 

6.166.510,20 

10 LEGUMBRES, HORTALIZAS 5.405.741,73 

Fuente: Elaboración propia a partir de Datacomex. 

 

Estos son los principales productos exportados por España en el año 2015, 
donde el sector del automóvil, situado en el número 1 del ranking, tiene un total 
de 44.829.375,63 miles de euros de exportaciones, en el cual  8.123.606,62 
miles de euros están destinados a Francia, 6.423.138,97 a Alemania y 
2.719.223,97 miles de euros a Italia.  

Desde el año 2008, las exportaciones de automóviles de España a Francia se 
han visto reducidas, ya que eran de un total del 32,7% y posteriormente, en 2014, 
fueron de un 25,3%. Este descenso vino afectado por la crisis económica, ya que 
las empresas francesas estaban dispuestas a elegir cada vez menos a las 
españolas, debido a la bajada de los flujos netos de IDE (Inversiones Directas 
en el Extranjero). A pesar de esto, España se sitúa como segundo productor de 
automóviles de Europa.  

Francia es el principal cliente de España con un porcentaje de un 15,7 % del total 
de las exportaciones. Los productos que más demandan de España son: los 
automóviles, equipos, componentes y accesorios de automoción con 
2.837.863,45 miles de euros, seguido de los combustibles y lubricantes cuyo 
importe es de 1.512.142,42 miles de euros, productos siderúrgicos con 
1.489.239,89 miles de euros, materias primas y semimanufacturas de plástico 
con un total de 1.347.970,58 miles de euros y por último, productos de confección 
femenina con un importe de 1.037.358,4 miles de euros. 

En segundo lugar, se encuentra Alemania al que le corresponde un 10,4% del 
total de las exportaciones españolas. Los automóviles son el principal producto 
demandado, pero le sigue los equipos, componentes y accesorios de 
automoción con un importe de 3.481.743,03 miles de euros, hortalizas y verduras 
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frescas con 1.232.318,15 miles de euros, productos siderúrgicos con 
1.206.696,8 miles de euros, productos de farmaquimica correspondiente a un 
importe de 1.016.291,09 miles de euros y materias primas y semimanufacturas 
de plástico con 8881.792,54 miles de euros. 

Italia, se sitúa el tercer país que más productos demanda de nuestro país. Entre 
ellos se encuentran los automóviles, siendo el sector con más volumen de 
compra, seguido del aceite de oliva con un importe de 957.632,73 miles de euros, 
las materias primas y semimanufacturas de plástico correspondiente a 
841.685,91 miles de euros, productos de confección femenina con 815.844,19 
miles de euros, productos siderúrgicos con 799.175,63 miles de euros y por 
último, productos de farmaquimica con un importe de 700.323,61 miles de euros. 

España es el principal productor y exportador mundial de aceite de oliva, pero 
Italia es nuestro principal comprador y segundo exportador mundial, digamos 
que es nuestro competidor más directo. Aunque hemos visto recientemente en 
la prensa que Italia hace suyo el aceite que compra a España y posteriormente 
lo exportarlo como denominación de origen italiana. 

Otro cliente importante es Estados Unidos con un porcentaje del 4,4% del total 
de las exportaciones. Los sectores que más de demandan son el de 
combustibles y lubricantes correspondiente a 1.625.281,87 miles de euros, 
seguido de los equipos, componentes y accesorios de automoción con 879.344,9 
miles de euros, los productos de farmaquimica con 807.632,97 miles de euros, 
los productos siderúrgicos con 374.804,88 miles de euros y por último, el aceite 
de oliva con un importe total de 289.176,34 miles de euros.  

En los últimos años han crecido las exportaciones de aceite de oliva tanto a 
Estados Unidos como a Japón. España se encuentra 3 puntos por encima en 
cuanto a las exportaciones a América con un total del 45,14% de las 
exportaciones de aceite de oliva.  

También tenemos que destacar el sector de la confección en España, ya que 
vuelve a ser un país competitivo con el tercer mundo, dado que el crecimiento 
del número de empresas textiles ha ascendido a un 80% en 2013 con respecto 
al año 2012. Esto hace que aumente tanto el valor de la producción como el 
empleo. Sin embargo, en la unión europea, en el año 2014, las empresas 
dedicadas a este sector descendieron en un 0,9%. 

En el cuadro 3.2 se muestran los principales productos que España ha importado 
durante el año 2015.  

El aceite mineral y combustibles, con un importe de 38.621.662,95 miles de 
euros de importaciones, es el principal sector que más se demanda de otros 
países.  

Si anteriormente hablábamos de quienes eran los principales clientes de nuestro 
país, ahora vamos a ver quiénes son los proveedores que suministran los 
productos a nuestras empresas. 
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Cuadro 3.2. Principales sectores importados por Españas en miles de euros. 

SECTOR RAMA DE ACTIVIDAD IMPORTE 

1 COMBUSTIBLES, ACEITE 
MINERAL 

38.621.662,95 

2 VEHÍCULOS AUTOMÓVILES 34.993.339,86 

3 MÁQUINAS Y APARATOS 
MECÁNICOS 

26.255.932,95 

4 APARATOS Y MATERIAL 
ELÉCTRICOS 

21.710.522,57 

5 PRODUCTOS 
FARMACÉUTICOS 

13.316.841,82 

6 MAT. PLÁSTICAS 9.572.300,75 

7 PRODUCTOS QUÍMICOS 
ORGÁNICOS 

8.409.521,63 

8 PRENDAS DE VESTIR, NO DE 
PUNTO 

7.735.863,19 

9 FUNDICIÓN, HIERRO Y 
ACERO 

7.442.917,62 

10 APARATOS ÓPTICOS 6.835.018,83 

Fuente: Elaboración propia a partir de Datacomex. 

 

El principal proveedor de España es Alemania, con un 12,1% del total de las 
importaciones. Los principales productos demandados son los equipos, 
componentes y accesorios de automoción con un importe de 6.459.146,8 miles 
de euros, los automóviles con 5.412.872,23 miles de euros, los productos de 
farmaquimica con 1.825.218,56 miles de euros, materias primas y 
semimanufacturas de plástico con 1.496.619,83 miles de euros, los productos 
siderúrgicos con un importe de 1.189.619,38 miles de euros y los productos de  
química orgánica con 1.152.492,56 miles de euros.  

En segundo lugar se encuentra Francia, donde los sectores más importados son 
los de equipos, componentes y accesorios de automoción con un total de 
6.447.764,83 miles de euros, el sector de automóviles con 2.664.765,35 miles 
de euros, los productos siderúrgicos con 1.574.933,1 miles de euros, materias 
primas y semimanufacturas de plástico con 1.013.426,46 miles de euros, 
productos de quimia orgánica con 922.434,48 miles de euros y por último el 
sector de la farmaquimica con 845.492,84 miles de euros.  

China, se encuentra entre los tres principales proveedores de España, por 
debajo de Italia. Un 7,5% del total de las importaciones son provenientes de allí. 
Los sectores con más demanda son la confección femenina con un importe de 
2.357.570,66 miles de euros, los equipos de telecomunicaciones con 
2.018.581,71 miles de euros, los productos de informática hardware 
correspondiente a 1.137.139,5 miles de euros, productos siderúrgicos con 
964.598,21 miles de euros, productos de química orgánica con 951.294,47 miles 
de euros y calzado con 874.021,17 miles de euros. 

Italia, Reino Unido, Países Bajos y Estados Unidos, también están entre los 
principales proveedores de España. De ellos importamos grandes cantidades de 
equipos, componentes y accesorios de automoción, automóviles, equipos de 
telecomunicaciones y farmaquimica.  
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3.2. Principales ratios de medición del comportamiento del comercio 
exterior.  

Una oportunidad para las empresas españolas y una fuente de estabilidad para 
todo el conjunto de nuestra economía ha sido la liberalización del sector exterior. 

Para comprobar el comportamiento del comercio exterior nos encontramos con 
los siguientes ratios de medición: 

Cuadro 3.3. Ratios de medición del comercio exterior.  

RATIO FÓRMULA UNIDAD DESCRIPCIÓN 

 

TASA DE 
APERTURA 

 

ὢ ὓ

ὖὍὄ
ρzππ 

 

% 

Mide los flujos comerciales 
(importaciones (M) y 
exportaciones (X)), en 
porcentaje de su producción 
(PIB). 

 

TASA DE 
COBERTURA 

 

ὢ

ὓ
ρzππ 

 

(0,100) 

Si es mayor del 100%, el país 
tiene superávit. Por el contrario, 
es menor del 100%, el país tiene 
déficit. 

 

PROPENSIÓN A 
EXPORTAR 

 

ὢ

ὖὍὄ
ρzππ 

 

% 

Mide que parte de la producción 
de un país se destina a la 
exportación.  

 

PROPENSION A 
IMPORTAR 

 

*100 

 

% 

Mide cuanto aumenta el gasto 
en importaciones cuando 
aumenta la renta del país.  

Fuente: Elaboración propia. 

 

- Tasa de Apertura 

El proceso de apertura de la economía española es un transcurso que refleja el 
cambio estructural y la liberalización hasta llegar a la formación del mercado 
interior único en 1993. Recordemos que la formación del mercado interior único 
es uno de los grandes objetivos que se plantea la UE para su funcionamiento, y 
por ello se hace referencia al mismo en sus tratados constitutivos (art. 26.1º y 2º 
del TFUE3 y art. 3.3 TUE4).  

La  figura 3.6 mide la apertura comercial como la suma de las exportaciones e 
importaciones en tanto por ciento del PIB.  

                                                           
3 Art. 26.1Ü ñLa Uni·n adoptara las medidas destinadas a establecer el mercado interior (é)ò y 2º 
ñel mercado interior implicara un espacio sin fronteras interiores, en el que la libre circulaci·n de 
mercanc²as, personas, servicios y capitales est®n garantizadas (é)ò. Tratado de Funcionamiento 
de la Unión Europea.  
4 Art. 3.3 ñLa Uni·n establecer§ un mercado interior. Obrará en pro del desarrollo sostenible de 
Europa basado en un crecimiento económico equilibrado y en la estabilidad de los precios, en 
una economía social de mercado altamente competitiva, tendente al pleno y al progreso social, 
y en un nivel elevado de protecci·n y mejora de la calidad del medio ambiente. (é)ò. Tratado de 
la Unión Europea.  
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Figura 3.6. Tasa de apertura de España y la Unión Europea. 

 

Fuente: Elaboración propia a partir de INE y EUROSTAT. 

 

Como podemos comprobar la tasa de apertura fue aumentando entre los años 
1995 y 2000, siendo en 2012 cuando alcanza su valor máximo, con un 84% de 
flujos comerciales. En 2009, desciende a un 70%, llegando a ser la más baja 
después de los años de expansión, aunque no tan baja como fue en los años 90.  

Ahora, como bien se observa en esta figura, la tasa de apertura de la Unión 
Europea sique la misma senda que la de España, teniendo un crecimiento 
incluso menor en 1999 con respecto al año anterior. Se puede ver que con la 
entrada del euro, la tasa de apertura disminuye tanto en la Unión Europea como 
en España.  

 

- Tasa de Cobertura 

A continuación en la figura 3.7 identificamos la tasa de cobertura, que muestra 
si un país tiene superávit o déficit. 

Figura 3.7. Tasa de cobertura de España y de la Unión Europea.  

 

Fuente: Elaboración propia a partir de INE y EUROSTAT. 

 

En el año 1993, cuando se produjo la crisis, España, era un país deficitario. Fue 
unos años más tarde (como comprobamos en la figura 3.7), en 1996, al abrirse 
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paso a la expansión económica cuando estuvo más cerca del superávit, con una 
tasa de cobertura del 89%, pero, a partir de 2002, fue cayendo, hasta situarse 
en 2009 con una tasa de cobertura de un 77%. En 2013, seguimos estando en 
déficit pero más cerca del superávit, con una tasa del 92%, la más alta de todos 
los años analizados. 

Por el contrario, la Unión Europea, siempre se ha mantenido en superávit, 
teniendo su tasa de cobertura más baja en el año 2009, con un 101%.  

 

- Propensión a exportar 

La propensión a exportar, nos dice cuanto del PIB se destina para la exportación 
(figura 3.8). 

Figura 3.8. Propensión a exportar de España y de la Unión Europea.  

 

Fuente: Elaboración propia a partir del INE y EUROSTAT. 

 

España empezó con unos niveles bajos de un 16%, hasta llegar al año 2000 
donde destinaba un 19% en exportaciones. En el año 2009, en plena crisis, 
desciende la propensión a exportar, al igual que en la Unión Europea. A partir de 
este año es cuando sube este porcentaje, hasta llegar al 2013, en su nivel 
máximo, de un 23% del PIB.  

 

- Propensión a importar 

Por el contrario, se encuentra la propensión a importar, la cual mide la variación 
de las importaciones de un país al variar la renta del mismo. Cuanto mayor es la 
renta mayor es la capacidad de gasto para adquirir bienes tantos internos como 
externos.  

 

 

 

 

A continuación, la figura 3.9 nos la muestra. 
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Figura 3.9. Propensión a importar de España y de la Unión Europea. 

 

Fuente: Elaboración propia a partir del INE y EUROSTAT. 

 

Sigue una senda similar a la propensión a exportar. En plena crisis, tan solo el 
34% del aumento de la renta de la Unión Europea es destinado a la compra de 
productos importados, siendo el valor más bajo después del año 1996. Poco a 
poco, las importaciones fueron recuperándose situándose en 2012 con un 41% 
de la renta destinado a las importaciones.  

Si hablamos de España, en el año 2009, se registra el valor más bajo, tan solo 
el 19% del aumento de la renta es destinado a la compra de productos de otros 
países. Tras los años la propensión a importar ha ido recuperándose poco a 
poco, hasta situarse en 2013, el último dato recogido, con el 24% del aumento 
de la renta destinado a la compra de productos importados.  

 

 

4. LA VENTAJA COMPARATIVA. 

El modelo de ventaja comparativa fue desarrollado por David Ricardo a principios 
del siglo XIX. Se fundamenta en la teoría básica del comercio internacional, 
demostrando que los países van a generar riqueza especializándose en la 
producción y comercialización de aquellos bienes que tengan un coste 
relativamente inferior que el resto del mundo, en los que son más productivos 
que los demás e importaran aquellos productos que produzcan a un coste mayor 
y sean más ineficientes.  

Adam Smith en su obra ñLas riquezas de las nacionesò introdujo el concepto de 
ventaja absoluta para explicar el comercio de bienes entre países. Se caracteriza 
como la habilidad que tiene un cierto país para producir un tipo de bien usando 
el menor factor de producción respecto a otro país, es decir, es mejor 
desarrollando una actividad a un coste menor.  

Aquí vamos a analizar la ventaja comparativa por sectores de España, Italia, 
Alemania y Francia. Se ha utilizado las exportaciones e importaciones de cada 
país correspondiente al año 2010, con un intervalo de unidad de (-100,100).  

 

Lo cual quedaría formulado como: 
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ὠὅ ρππ             (4.1) 

La figura 4.1 muestra los resultados obtenidos, la ventaja comparativa de un total 
de 35 sectores de España, Italia, Alemania y Francia, los cuales se encuentran 
especificados en la tabla 11.2 del anexo.  

Hasta la década de los 60 la agricultura es el principal soporte de la economía 
española, pero actualmente tan solo el 5% de la población activa se dedica a 
ello. Aun así, España es el país con más ventaja comparativa absoluta respecto 
a los analizados. Los principales cultivos son el olivo, los cereales, hortalizas y 
patatas, frutales y vid, gracias a las condiciones climatológicas y topográficas del 
país.  

Alemania se especializa en la industria, ya que es el principal productor de 
turbinas eólicas y energía solar del mundo. En 2008 representó casi el 29% del 
producto interior bruto destacando en la fabricación de productos químicos, 
automóviles, equipos eléctricos y maquinaria. Las pequeñas empresas que 
forman la economía alemana se especializan sobre todo en productos 
tecnológicamente avanzados. Siendo el cuarto país exportador de automóviles 
en el mundo.  

Pero por el contrario, en el sector de la sanidad es donde menos ventaja 
comparativa absoluta tiene, debido a que cuentan con un sistema sanitario mixto 
formado por el sector público y privado con 3,53 médicos por cada mil habitantes, 
pero con un coste bastante elevado.  

Figura 4.1. Ventaja comparativa por sectores de España, Italia, Alemania y Francia. 

 

Fuente: Elaboración propia a partir de la WIOD. 
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