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Esta prueba consta de un examen tipo test, de tres ejercicios practicos (a elegir dos), y de tres noticias de
actualidad (a elegir dos).

En el tipo test, cada pregunta tiene una sola respuesta correcta y no se penalizan las respuestas erréneas.
Esta parte serd considerada eliminatoria para la prueba completa y su duracién serd de 30 minutos.
Transcurrido ese plazo se procedera a su recogida.

Para la resolucién de los problemas y comentarios a las noticias de actualidad se permitiran 90 minutos
adicionales.

TEST

1.- ¢ Qué es el ROI (Retorno de la Inversion)?
a) Unindicador de liquidez.
b) Un indicador de rentabilidad.
c) Unindicador de endeudamiento.

2.- ; Qué es la segmentacioén de mercado?
a) Ladivisién del mercado en grupos homogéneos de consumidores.
b) La venta de productos a precios bajos.
c) Lapromocion de productos a través de publicidad masiva.

3.- ¢ Qué es la gestion de la calidad total (TQM)?
a) Un enfoque de gestidn que busca la mejora continua en todos los aspectos de la organizacion.
b) Lainspeccion de productos al final del proceso de produccion.
c) Lareduccion de costes a través de la eliminacion de desperdicios.

4.- ; Qué son los stakeholders?
a) Los competidores de una empresa.
b) Los grupos de interés que pueden afectar o ser afectados por las actividades de una empresa.
c) Los clientes de una empresa.

5.- ¢ Qué es el apalancamiento financiero?
a) Lainversion en activos de alta liquidez.
b) La reduccion de costes de produccion.
c) Eluso de deuda para financiar las operaciones de una empresa.



6.- ¢ Qué es la externalizacion (outsourcing)?
a) La contratacion de servicios a terceros.
b) La produccion interna de bienes y servicios.
c) Laventa de productos a través de internet.

7.- El fondo de maniobra representa:
a) Elactivo no corriente menos el pasivo no corriente.
b) Elactivo corriente menos el pasivo corriente.
c) El patrimonio neto menos el pasivo total.

8.- ¢ Qué mide la ratio de liquidez?
a) Larentabilidad de la empresa.
b) La capacidad de la empresa para pagar sus deudas a corto plazo.
c) Elnivel de endeudamiento de la empresa.

9.- Los gastos de amortizacion:
a) Representan la pérdida de valor de los activos no corrientes.
b) Incrementan el valor de los activos intangibles.
c) Son salidas de dinero en efectivo.

10.- El umbral de rentabilidad (punto muerto) es:
a) Elnivel de ventas donde los ingresos superan los gastos.
b) Elnivel de ventas donde los ingresos son iguales a los gastos.
c) Elnivel de ventas donde los gastos superan los ingresos.

11.- ¢ Qué son los dividendos?
a) Los intereses pagados por la deuda de la empresa.
b) La parte de los beneficios que se distribuye a los accionistas.
c) Ambas respuestas son correctas.

12.- El balance de situacion muestra:
a) Lasituacién patrimonial de la empresa en un momento determinado.
b) Los ingresos y gastos de la empresa durante un periodo.
c) Elflujo de efectivo de la empresa.

13.- La financiacion ajena se refiere a:
a) Los fondos aportados por los socios.
b) Los beneficios retenidos por la empresa.
c) Los préstamos y créditos obtenidos por la empresa.

14.- ; Qué indica la ratio de endeudamiento?
a) La capacidad de la empresa para generar beneficios.
b) La proporcién de deuda que tiene la empresa en relacion con sus fondos propios.
c) La eficiencia con la que la empresa utiliza sus activos.

15.- Los costes fijos son aquellos que:
a) Varian en proporcion directa con el nivel de produccion.
b) Permanecen constantes independientemente del nivel de produccién.
c) Enempresas de servicios, nunca permanecen constantes a lo largo del periodo contable.



16.- En el criterio del precio de adquisicion, en la valoracion de existencias, se incluyen:
a) Los gastos de transporte de las existencias y los seguros.
b) Los gastos de transporte de las existencias, los seguros y el IVA.
c) Los gastos de transporte y no los seguros.

17.- El conjunto de medios que ayudan a estimular la venta del producto en el lugar donde éste es
adquirido por el consumidor se denomina:

a) Merchandising.

b) Venta personal.

c) Relaciones publicas.

18.- Se denomina autofinanciacion de mantenimiento a:
a) Las amortizaciones.
b) Las reservas.
c) Elcapital.

19.- Taylor defiende:
a) La organizacion cientifica del trabajo.
b) Mejorar las condiciones laborales de los trabajadores.
c) La motivacion de los trabajadores.

20.- El proceso de toma de decisiones finaliza con:
a) La seleccidn de una alternativa.
b) El control de la decisidn tomada.
c) Laejecucion de la decision adoptada.



PROBLEMA 1

Una empresa sevillana dedicada a la produccion de torrijas, para la entrada en campafia de Semana Santa
de 2025, decide apostar por la fabricacion de torrijas de chocolate blanco con pistachos. Para ello, necesita
adquirir maquinas nuevas que le ayuden a preparar los distintos acabados. Se encuentra con dos
compaiiias oferentes de las mismas (A y B) y necesita tomar una decision. A continuacién, se muestra el
estudio de viabilidad econdmica que realiza el director financiero:

Desembolso Flujo neto de Flujo neto de
inicial caja positivo del | caja positivo del
ano 1 ano 2
Maquina A 10.0000 - é?
Maquina B 10.0000 3.000 9.000

Sabiendo que el coste de oportunidad de adquirir las maquinas es del 8%, se pide:
¢, Cual deberia ser como minimo el flujo de caja estimado en el segundo afio del proyecto maquina A, para
ser el elegido?

PROBLEMA 2

La empresa CAMPANILLA, S.L. fabrica figuras de ceramica para jardin. Esta compafiia esta interesada en
conocer su produccion y venta objetivo, por lo que acude a usted para que le asesore, ofreciéndole la
siguiente informacion:

e Elprecio de venta de cada figurita es de 40 € y la compafiia pensaba producir 24.000 enanitos.

e El coste total de produccién es de 1.000.000 €, correspondiendo el 30% a costes fijos y el resto a
variables.

Se pide:

a) Determinar para el nivel de produccion prevista, los costes fijos y los variables de la empresa, asi
como los beneficios si vendiese dicha produccidn.

b) Determinar cual seria el Punto Muerto (Umbral de Rentabilidad) de la empresa y qué significado
economico tiene.



PROBLEMA 3

Dispone usted del siguiente listado de cuentas ordenados por orden alfabético de la empresa MERCALSA
dedicada a la comercializacién de material de oficina, aunque alguno de sus saldos permanece oculto:

Amortizacion Acumulada del Inmovilizado Material 15.000
Amortizacién del Inmovilizado Material 5.000
Aprovisionamientos 100.000
Bancos 5.000
Capital

Clientes 15.000
Deudas a corto plazo con entidades de crédito

Deudas a largo plazo con entidades de crédito 35.000
Efectos a pagar a corto plazo 3.000
Existencias 10.000
Gastos de personal 35.000
Gastos financieros 2.000
Impuesto sobre beneficios 8.500
Ingresos financieros 500
Ingresos por ventas 200.000
Inversiones financieras a largo plazo 10.000
Maquinaria 30.000
Mobiliario 20.000
Otros gastos de explotacién 8.000
Proveedores 7.000
Reservas estatutarias 3.500
Reservas legales 10.000
Resultado del ejercicio

Terrenos y construcciones 50.000

Adicionalmente, se conoce que el Fondo de Maniobra de la empresa tiene un valor de 15.000 unidades
monetarias. Con esa informacién se le pide que:
a) Elabore el Balance de Situacion y la Cuenta de Pérdidas y Ganancias de la empresa.

b) Calcule la rentabilidad financiera de la empresa y el valor de su Ratio de Garantia (solvencia).

c) Finalmente explique brevemente cdmo afectaria en su opinién a la rentabilidad econémica y a la
rentabilidad financiera de la empresa el hecho de que la empresa redujera en afios sucesivos a
1,7 su ratio de garantia.



NOTICIA 1

Luis Gallego: “Es muy impresionante ver todos los aviones en tierra”

El presidente de Iberia asegura que las aerolineas afrontan la mayor crisis de su historia y que la
recuperacion del sector sera lenta

Miguel Jiménez

Madrid - 28 JUN 2020 - 00:30 CEST

Extracto de la noticia completa que se puede encontrar en:
https://elpais.com/economia/los-empresarios-frente-a-la-crisis/2020-06-27/luis-
gallego-es-muy-impresionante-ver-todos-los-aviones-en-tierra.html

(...) En esta entrevista, Luis Gallego explica el enorme impacto que la crisis del coronavirus va a tener en la
aviacion mundial. Cree que las ganas de viajar y de volar se iran recuperando y que los clientes empiezan a
perder el miedo a volver a volar, pero admite que la crisis pone en riesgo a las aerolineas y obligara a ajustes
de tamafio y capacidad en el sector.

Pregunta. ;Qué ha supuesto la pandemia para las aerolineas? Respuesta.las aerolineas estamos
acostumbradas a vivir crisis, a gestionarlas y, cuando se hace bien, a salir de ellas. Hemos tenido que afrontar
por ejemplo la crisis derivada de las Torres Gemelas o del SARS. Parecia que esta iba a tener un patrén similar,
pero se ha convertido en la crisis mas profunda de la historia de la aviacién y va a cambiar la estructura del
sector. La demanda ha caido casi el 100%, y las aerolineas tenemos unos costes fijos altos, por lo que no
tenemos ingresos mientras tenemos salidas de caja importantes. Eso provoca problemas de liquidez y puede
conllevar el cierre de algunas compafiias. Las que entraron peor en la crisis han ido quebrando y el resto estamos
viendo como pasamos esta crisis de liquidez a corto plazo y como nos definimos para el futuro.

(...) P. ;Como va a ser la recuperacion del sector? R. Sera una recuperacion lenta. No va a ser en forma de V
como en otras crisis y ni siquiera en U. La previsién de IATA [Asociacidn Internacional del Transporte Aéreo]
para la demanda del afio que viene es de una caida del 36% comparado con 2019. Veo compafiias méas
pequefias en procesos de reestructuracion, como estamos viendo en Lufthansa, en Air France, en las aerolineas
norteamericanas... Practicamente todas estadn anunciando ajustes importantes y estan recurriendo también a
financiacion y a ayudas.

P. i Pueden esas ayudas distorsionar la competencia? R. Si, es una de las preocupaciones que tenemos. Es
entendible que compafiias con una buena gestion necesiten una inyeccién de oxigeno para salir. Pero
compafiias que no habian hecho los deberes, que habian llegado en una situacion delicada y ya estaban sin un
futuro viable, estan siendo rescatadas con ayudas dificimente justificables, lo que puede distorsionar la
competencia y el mercado.

(...) P. ¢ Como han vivido en Iberia esta crisis? R. Con mucha preocupacion por la salud de nuestros empleados,
su bienestar y el de sus familias, y por las dramaticas circunstancias de Espafia y todo el mundo. En cuanto a
negocio, la ventaja es que hemos entrado mas fuertes que otros porque desde 2013 hemos tenido un proceso
de transformacion y hemos construido una nueva Iberia que ha pasado de perder un milldn de euros al dia en
2012 a tener unos resultados que nos han permitido crecer, incorporar plantilla, renovar la flota y generar caja.
Hemos entrado con una situacidn de caja que nos ha hecho aguantar mejor el inicio que a los demas. Mientras
otros estan quebrando o han tenido que empezar con reestructuraciones mucho antes, nosotros hemos lanzado
un plan de contencion de costes, de maximizar la liquidez y hemos hecho un ERTE para nuestros
empleados complementado con lo que hemos podido por esa responsabilidad social que toda empresa debe
tener.

(...) P. ¢Obliga la crisis a cambiar la estrategia de Iberia? R. Por supuesto, la de Iberia y la de todas las
compafiias aéreas del mundo. Pero estamos preparados. Si hay algo frecuente en el mundo de la aviacion, por
desgracia, son las crisis, y si en |beria hay algo que sabemos hacer, y que hemos demostrado a lo largo de los
93 afios de historia, es gestionar crisis. Siempre hemos sabido adaptarnos a las circunstancias por negativas
que fueran; reinventarnos, como desde 2013; hacernos en un principio mas pequefos para conseguir a la larga
ser mas fuertes y mas grandes y seguir siendo la aerolinea espafiola de referencia en el mundo.

P. ¢ En qué cambia? R. A corto plazo hay que tener caja para poder subsistir y a medio y largo plazo estamos
definiendo el plan de la nueva Iberia. Todas las aerolineas vamos a ser mas pequefias tras esta crisis. Iberia va
a ser una aerolinea mas pequefia. Cuando te haces mas pequefio necesitas disminuir los costes fijos, por
ejemplo, la flota, por eso vamos a retirar los A340-600 de la flota, entre otras medidas. También necesitamos
ajustar los costes de personal porque es otro de nuestros costes fijos. Tenemos que ver si se puede extender el



ERTE hasta diciembre. Necesitamos una compafiia sostenible que genere los retornos para pagar los 750
millones que hemos tenido que pedir a los bancos con aval del ICO para pasar la crisis. A futuro hay
incertidumbre sobre como va a afectar esto al cliente, a la aviacion en si. Lo que hemos visto en otras crisis es
que el cliente se adapta. Tras los atentados a las Torres Gemelas, al final todos nos acostumbramos a los nuevos
controles de seguridad. Tenemos que trabajar en esa compaiiia del futuro, en cémo sale reforzada y consolidada
para competir.

P. i Como sera la futura Iberia? R. En Iberia, seremos mas pequefios, pero seremos, algo que no esta claro
vayan a poder decir otras aerolineas. Mas pequefia, lamentablemente, con la capacidad adaptada a la demanda.
Tendremos menos aviones, menos frecuencias, menos destinos. Pero ya tomamos en 2012/2013 esa decision.
Nos hicimos mas pequefios, tuvimos menos aviones, menos frecuencias; volamos a menos destinos y
empezamos a trabajar a diario, todos juntos, para ir con el tiempo incorporando aviones de nueva generacion;
contratando a pilotos tras 11 afios sin hacerlo; incorporando talento a la organizacién para afrontar retos como
la digitalizacion y la sostenibilidad; recuperando y abriendo nuevos destinos, aumentando frecuencias. ..

P. ;Qué medidas pueden ayudar al sector? R. A corto plazo, extender los ERTE de fuerza mayor en las mismas
condiciones hasta final de afio, liquidez con avales del Estado y rebaja de las tasas de pasajeros en los
aeropuertos para incentivar la demanda. Y a medio y largo plazo, lograr que la financiacién que va a llegar de
Bruselas se destine a proyectos e iniciativas concretas que apuesten por el sector, por su desarrollo. Por ejemplo,
con un plan renove europeo para que las aerolineas puedan afrontar la renovacion de su flota para hacerla mas
eficiente y sostenible. Si la UE desarrolla un plan renove que permita bonificar el reemplazo de aviones viejos o
de tecnologia sucia con los de nueva generacion, esa ayuda tendria un efecto multiplicador. Un avion de largo
radio nuevo emite del orden de 35% menos que por ejemplo un 340-600, uno de medio radio alrededor de un
15%. Esta reduccion tendria siempre un valor muy superior que el importe de la ayuda recibida. Al poder afrontar
la compra del avién nuevo el dinero fluye a lo largo del ecosistema aeronautico generando beneficios que
redundan en impuestos para los Gobiernos, como el espafiol, reforzando el I+D+| y creando decenas de miles
de puestos de trabajo. Hay otras medidas estructurales que son imprescindibles como llevar de una vez por
todas el AVE a la T4, pues es un sinsentido que un hub tan potente como el de Madrid y una red ferroviaria de
alta velocidad como la espafiola, que es la envidia en muchas partes del mundo, no estén conectadas como en
Paris, Francfort o Amsterdam. La experiencia del viajero mejoraria considerablemente. Se aumentaria en medio
millén al afio el nimero de pasajeros del hub de Madrid, la puerta de entrada a Espafia; podriamos competir con
el resto de hubs de nuestro entorno y trabajar por la sostenibilidad medioambiental, pues se podrian reducir,
alimentado el hub con el tren en la T4, vuelos de corto radio donde llegara el AVE y que no tendrian sentido ni
estratégico ni econdmico. Aerolineas y turismo en Espafia es lo mismo y turismo y Espafia también esta muy
unido. Todos tenemos que trabajar de manera coordinada para levantar esto.

(...)P. ¢ Es mas importante ayudar a las empresas 0 a los trabajadores?

R. Esa dicotomia nunca la he tenido. Yo creo que es lo mismo. Si conseguimos empresas fuertes que generen
oportunidades eso da oportunidades de crecimiento a todos los trabajadores. Esto es una de las cosas que en
2013, cuando hicimos el plan de transformacién de Iberia, teniamos claro: siempre que vayamos todos en el
mismo barco vamos a tener mas oportunidades.

Preguntas:

a) Enumere al menos 3 factores del entorno que impactan o han impactado en el pasado en la estrategia
de Iberia. Justifique su respuesta.

b) Enumere al menos 2 factores internos a la compaiiia Iberia que han contribuido a revertir la situacion.
Justifique su respuesta.

c) Enumere al menos 2 estrategias empresariales que ha adoptado la aerolinea Iberia en esta situacién
generada tras el COVID.

d) Enumere al menos 3 practicas de recursos humanos que se citan en el texto. ; Qué otras préacticas de
recursos humanos se podrian haber adoptado durante la crisis COVID para revertir la situacion?



NOTICIA 2

Mas inflaciéon, menor crecimiento y riesgo de una guerra comercial: qué hay
detras de los aranceles de Trump

Diana Fresneda
13/11/2024 -
Extracto de la noticia completa que se puede encontrar en:

https://www.rtve.es/noticias/20241113/efectos-aranceles-trump-guerra-
comercial/16327091.shtml

Para Donald Trump, la palabra “arancel” es “la mas bonita del diccionario”. La frase, habitual en esta
campafa, es toda una declaracion de intenciones de lo que sera su politica econdémica en los
proximos cuatro afios, aunque esta por ver qué serd capaz de implementar. De momento, el
presidente electo de Estados Unidos ha prometido que impondra una tasa del 60% sobre las
importaciones procedentes de China y de entre el 10% vy el 20% sobre las del resto del mundo, en
linea con la ofensiva comercial iniciada durante su primer mandato. (...)

Durante décadas, la balanza comercial de Estados Unidos estuvo en equilibrio, pero hacia finales del
siglo pasado los déficits comenzaron a aumentar, alcanzando un nivel récord en 2022. “Cuanto més
alto sea el arancel, mas probable es que la empresa venga a EE.UU., y construya una fabrica para
no tener que pagar el arancel”, sefialé el magnate en una entrevista en Bloomberg, argumentando
que una politica proteccionista incentivard la produccion local y volverd a equilibrar la balanza
comercial del pais. Y, de nuevo, el gran perjudicado volvera a ser el consumidor local. (...)

De cara al exterior, China volvera a concentrar el grueso de las sanciones. El pais -al contrario de
Estados Unidos- presenta un superavit comercial y ostenta, a su vez, el mayor déficit comercial de
EE.UU. “Si finalmente Trump cumple con lo prometido, China podria contraatacar con aranceles mas
altos a la entrada de productos americanos en el pais, adentrandose en una dindmica de guerra
comercial que también tendria un efecto rebote en Europa”, sostiene el profesor de EAE Business
School. Y también en otros paises asiaticos. (...)

&Y qué pasa con Espafia? Segun Goldman Sachs, la politica de aranceles supondra como minimo
0,6 puntos porcentuales menos de crecimiento del PIB. Desde la Camara de Comercio de Espafia,
por su parte, muestran cautela, ya que “el grueso de las exportaciones espafiolas de bienes se queda
en Europa, concentrando mas del 70%, y el 62,3% en la UE". No obstante, admiten que “si podria
haber un impacto indirecto derivado de la menor demanda de los paises europeos que mas exportan
a Estados Unidos, como son Alemania o Italia”. Porque ya se sabe, cuando Alemania estornuda,
Espafia se resfria. “Con una subida de aranceles, Estados Unidos entrara en esa dinamica
inflacionista y es posible que el dinero se concentre en pocas manos. Pero en Europa y en Espafia
también se puede producir esta situacion, lo que no solo afecta a la economia, sino que va en contra
del modelo europeo, del modelo del Estado del Bienestar, que garantiza méas bienestar social, mas
desarrollo econdémico y mas libertades”, sentencia. (...)

Preguntas:

a) ¢Qué mide la balanza comercial de un pais?  Qué significa que presente déficit?
b) ¢ Por qué crees que el consumidor local estadounidense se vera perjudicado?
c) ¢Cuales crees que sera el efecto rebote en Europa? 4Y en otros paises asiaticos?



NOTICIA 3

La Camara de Espafia eleva sus previsiones de crecimiento en 2025 hasta el
2,4%, y prevé que en 2026 se situe en el 1,9%.

Extracto de la noticia publicada en el siguiente enlace:
https://www.camara.es/camara-espana-eleva-previsiones-crecimiento-2025-24-preve-2026-
Madrid, 14/03/2025-

La Camara de Comercio de Espafia ha revisado al alza su prevision de crecimiento interanual del PIB para
2025, elevandola del 2,1% al 2,4%. El servicio de estudios de la Camara de Espafia considera que el
desempefio reciente de la economia espafiola, mejor del esperado... Ademas, se ha realizado el primer
calculo de previsién de crecimiento para 2026, situandola en 1,9%.

Consumo, motor del crecimiento

El buen comportamiento del mercado de trabajo, unas expectativas favorables de la renta de los hogares
derivadas de los incrementos salariales que se vienen pactando, y la politica acomodaticia de bajadas de
tipos de interés desarrollada por el BCE, a pesar de que la inflacién aln no esta completamente controlada,
podrian acelerar el crecimiento del consumo privado a lo largo de este afio. Por ello, el avance del consumo
de las familias se corrige al alza en 5 décimas porcentuales respecto a las ultimas previsiones, hasta el
2,7%en 2025 (...)

En cuanto al consumo publico, la Camara prevé un avance del 2,8% en 2025 (2 décimas por encima de la
anterior prevision, 2,6%), pero sensiblemente por debajo del crecimiento del 4,9% registrado en 2024.
Incremento de la inflacién

Las previsiones de inflacion también se han revisado al alza, y se prevé que los precios se incrementen un
2,9% de media durante 2025 (...)

Empleo y productividad.

Las previsiones de empleo para 2025 se han mantenido sin cambios. La ocupacion podria crecer un 1,5%
en 2025, creandose cerca de 322.000 empleos a lo largo de este afio, y la tasa de paro situarse en el 10,5%
de la poblacién activa. En 2026 se crearian 175.000 empleos adicionales con un avance del 0,8% en la
cifra de ocupados y con una tasa de paro que descenderia hasta el 10,2%...

(...) Recomendaciones de la Camara de Espaia

Ante el buen tono de la economia no puede olvidarse que Espafia enfrenta carencias estructurales que se
deben abordar con firmeza.

El déficit publico se mantiene en niveles excesivamente elevados. Los datos provisionales indican
que...crecio un 2,9% en tasa interanual. A pesar de este avance, la ratio de deuda sobre el PIB nominal se
ha reducido hasta el 101,8%, debido en parte al incremento de la inflacién. Esta situacion incide en la
vulnerabilidad de la economia espafiola y limita la capacidad de las Administraciones Publicas para actuar
ante el surgimiento de shocks imprevistos, como puede ser en la actualidad la necesidad de elevar el gasto
en defensa dados los acuerdos en el seno de la Comision Europea.

(...) Ademas, hay una excesiva dependencia exterior, especialmente en lo que a materias primas se refiere,
ya sean éstas energéticas o de otra indole. La apuesta por el Pacto Verde Europeo puede,
paradojicamente, exacerbar esa dependencia ya que, si bien se espera que la electrificacién de la economia
-con una mayor contribucién de potencia renovable- mejore la tasa de autonomia energética, no parece
que vaya a ocurrir lo mismo con las materias primas necesarias para fabricar los componentes que
conforman esa nueva economia. Se trata de elementos como el litio, el cobalto o las tierras raras, entre
otros, cuya extraccion y/o capacidad de refino se concentra en muy pocos paises, la mayoria de ellos
inestables politicamente. En ese sentido, los objetivos del Pacto Verde parecen no estar acompasados con
el desarrollo industrial necesario para avanzar en la sostenibilidad y reducir, al mismo tiempo, la
dependencia del exterior, lo que podria mermar la competitividad del tejido productivo...

Por ultimo, (...) una modesta inversién publica y privada en |+D+i, el alquiler y el acceso a la vivienda en
las grandes ciudades, las dificultades para aumentar la dimension media empresarial, o la eficiencia de las
politicas de ayudas publicas son otros retos importantes e inminentes que tiene la economia espafiola.



Preguntas:

Esta nota de prensa de la Camara de Comercio de Espafia, explica la evolucion prevista de la tasa de
crecimiento del PIB y otros indicadores de la economia espafiola:

a) Defina qué es el PIB y cuales son sus componentes. Identifique algunos de estos componentes
destacados en la noticia por su buen comportamiento esperado y sefiale otro en que se plantee
cierto margen de mejora.

b) La Camara de Comercio recoge entre sus recomendaciones, una relacionada con las finanzas
publicas del pais. Explique qué son el déficit publico y la deuda pubica y sintetice su evolucion
prevista.



